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• El mundo informático sigue una evolución y una penetración en casi todas las áreas tecnológicas 
actuales, desplazando los modelos anteriores de soluciones hardware. Los 600g del iPad tienen mas 
potencia que el ordenador de 5 toneladas de hace 20 años. El sector audiovisual no escapa a esta 
tendencia. Siguen habiendo soluciones hardware  totalmente reemplazables por un buen software, 
un ordenador y una buen interfaz de usuario . 

 

 

 

 

 

 

 

• Nuestro objetivo es el desarrollo de nuevas soluciones profesionales en el sector audiovisual  y de 
consumo mediante  un software profesional en máquinas pc , smartphone, tablets, etc.  

 

• Llevamos más de 8 años trabajando en el sector audiovisual y desarrollando nuestras propias 
herramientas, adquiriendo los conocimiento sobre el mercado, sus carencias y sus necesidades 
futuras. Creemos que es el momento adecuado para generar soluciones y productos: 

  
1. Que cubran esas necesidades 

2. Que faciliten por precio la expansión que está viviendo este mercado 

3. Que generen nuevas necesidades 

 

 

Visión 
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Agrupar un alto valor humano con socios estratégicos para acelerar el desarrollo de nuevos productos y 
soluciones. 

– Digital Signage, distribución de contenidos. Mejorar las herramientas actuales, y presentar productos innovadores al 
mercado. 

– Hardware. Proveedor y distribuidor de soluciones hardware. Conocimiento de los procesos de venta masiva.  

– Rental. Distribuidor y evangelizador de productos enfocados a eventos y campañas. Estar presentes en los grandes 
acontecimientos audiovisuales.  

– Consultor. Conocimiento de mercado, necesidades y actores 

 

• Abrir la empresa exclusivamente a socios que aporten valor con participaciones limitadas en el 
accionariado (máximo 5% por accionista) 

 

• Necesitamos financiación para  acelerar el desarrollo y conseguir el cierre de productos (especificados 
posteriormente). 

 

 

  

 

 

Que buscamos  

SOCIOS FUNDADORES 5% IVAN CONSULTOR 

5% SOCIO ESTRATEGICO   DIGITAL 
SIGNAGE (SOFTWARE) 

5% SOCIO ESTRATEGICO 
HARDWARE 

5% SOCIO ESTRATEGICO RENTAL 
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• MediaFlow Events S.L. es una empresa creada por Alvaro Uña y Juan Coll, fundadores de 
Emotique S.L. 

• Fecha de creación:            11  julio 2011 

• Capital social:           383.000 € 

• Activo principal:            Software MediaFlow 

         KnowHow de los socios 

 

• Equipo Fundador 

• Juan Coll Soler: Socio y Administrador  (programador) 

• Alvaro Uña: Socio y responsable de la expansión Comercial internacional 

 

• Sector de Actividad 

• Sector Audiovisuales 

  

• Software MediaFlow 
MediaFlow es hoy en día un motor de gráficos y de video de alto rendimiento capaz de aprovechar todos los recursos 
posibles de una ordenador de consumo (y evidentemente profesional). Nuestras herramientas de proyección para 
grandes proyectos y museos parten de esta base a la cual añadimos herramientas de usuario: Sistema de Eventos, sistema 
de museos, controles, etc… El Software MediaFlow se está utilizando en España, Brasil, Colombia, Republica Dominicana, 
Chile, Francia. Mas información ver: 

http://www.mediaflowsoftware.com 

(Ver anexo 4) 

 

 
 

 

 

Presentación de la empresa 

http://www.mediaflowsoftware.com/
http://www.mediaflowsoftware.com/
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• Historial  

– En 2004: Alvaro Uña y Juan Coll abren Emotique S.L.. La empresa se dedica al sector del 
espectáculo y del evento, ofreciendo los servicios siguientes: 

• I+D (Una patente, dos proyectos Europeos) 

• Desarrollo de Software   

• Creación de Contenidos  

• Dirección de proyectos audiovisuales 

• Creación de prototipos y nuevos productos para el sector audiovisual (ver anexo2) 

 

– En 2008 – 2011 
• Apertura  de Emotique en Brasil 

• Apertura  de Emotique en Colombia 

• Apertura  de Emotique en Republica Dominicana 

 

– En 2011:  
• Apertura de la Empresa MediaFlow Event S.L. que absorbe todo el desarrollo llevado a cabo por Emotique 

(software MediaFlow) y se centra en el desarrollo de productos específicos (Software y Hardware). 

 

– Ejemplos de trabajos realizados (ver anexo 1) 

– Currículum Vitae: (Ver anexo 3) 
 

 

Origen (1/2) 



 
 
 
 

www.mediaflowsoftware.com 
Tel: 934 950 408 

 
MEDIA FLOW S.L. -  B65608606 - C/ Tapioles, 54 Barcelona 08004 (Spain) 

• Breve análisis de la competencia 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
    

• Objetivos: Crear una solución para cada sector 
 

Desarrollo inmediato (partiendo de la base actual del software MediaFlow): 

– Software:  CONSUMO y SEMI PROFESIONAL   400€ 

– Soluciones para instalaciones fijas: PROFESIONAL   (sistema 4 salidas)   2380 €    

– Solución de multiproyección para Eventos: PROFESIONAL  8160 € 

– Solución para VideoWalls: CONSUMO Y PROFESIONAL   A definir ( aprox 7.000 € 2x2) 

 

Desarrollo en un futuro próximo 

– Solución para centros de control  

– Solución para DOME ,Planetariums 
 

• Diferencia clara respecto a la competencia 
– Cada desarrollo y evolución del software se ha creado a partir de las necesidades y experiencia del equipo en los trabajos.  

– Estructura de la empresa. Somos pocos, muy especializados, y con gran experiencia en muchos países. Velocidad de adaptación, desarrollo y 
expansión.   

 

 

 
 

 

Objetivos de desarrollo 

Producto URL MERCADO PVP

Watchout http://www.dataton.com Software Profesional 1.624,00 €                  

Coolux http://www.coolux.com Soft+Hard Profesional 8.000,00 €                  

Ventuz http://www.ventuz.de Software Profesional

Player 980,00 €                     

Designer 5.400,00 €                  

MadMapper http://www.madmapper.com Soft Consumo 299,00 €                     

Modul8 http://www.modul8.ch Soft Consumo 299,00 €                     

VideoWall NEC Soft+Hard Profesional

2x2 3 señales diferentes 08 PC (1500 €/ ud.) + Licencias (1187€ /ud.) 21.496,00 €               

3x3 3 señales diferentes 13 PC (1500 €/ ud.) + Licencias  (1187€ /ud.) 34.931,00 €               

4x4 3 señales diferentes 20 PC (1500 €/ ud.) + Licencias  (1187€ /ud.) 53.740,00 €               
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• Software: MediaFlow       
– Herramienta profesional (para Windows en una primera fase, mac y linux en una segunda) 

– Permite dar solución a todos los problemas de Mapping y Blending del mundo de la proyección  

– Grandes proyectos ya realizados con esta herramienta  

– Queda por acabar el desarrollo de una interfaz de usuario amigable y del sistema de Updates. 

– (ver anexo 4) 

 

Objetivos de desarrollo: SOFTWARE 
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• Solución para Instalaciones 
– Sistema de player con múltiples salidas ajustables a cualquier formato de proyección o de pantalla. 

– Se desarrolla una gama de productos con diferente numero de salidas para cubrir las necesidades de 
los museos.  

– Se piensa añadir un sistema de gestión de contenidos Online, actualmente solamente utilizado en 
Digital Signage 

– Los ejemplos siguientes son museos o instalaciones que utilizan el MediaFlow. Una de las ventajas es 
la reducción del número de máquinas lo que implica un mantenimiento mucho más controlado y una 
versatilidad a nivel de ajustes. 

  

Objetivos de desarrollo: INSTALACIONES  

            

MUSEO o INSTALACION
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• Solución para Eventos 
– El mundo del evento necesita cada vez más adaptarse a los nuevos mercados y patrones que 

imponen los grandes proyectos audiovisuales. 

– Desarrollaremos un rack completo de unas 12 salidas con su sistema de control y sincronismo. 

– Actualmente ya se usa esta solución (pendiente de mejorar la interfaz de usuario) en Brasil y España. 

– Es uno de los sectores en el que tenemos más experiencia y conocemos cuales son todos los 
problemas de este tipo de instalaciones no solamente en Europa sino en casi cualquier parte del 
mundo.  

– La máquina estará pensada para trabajar en todo tipo de condiciones 

– Nos hemos encontrado mas de una vez en Brasil, empresas europeas con problemas por la forma de 
trabajar de estos países y sus condiciones (tiempo de desarrollo, infraestructuras, etc…)    

 

Objetivos de desarrollo: EVENTOS 
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• Solución para VideoWalls 
– Mercado en Crecimiento 

– Alto precios en las soluciones actuales 

– Soluciones con pocas máquinas (testearemos de 6 a 12 salidas FULLHD por máquina) 

– Sistema de gestión online de contenidos (Calendario) 

– Sistema inmediato de control por tablets, con un gran énfasis en la simplicidad de manipulación. 

 

 

Objetivos de desarrollo: VIDEO WALL 
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• Activos (fuerzas para cumplir el plan comercial) 

– IVAN RODRÍGUEZ 

• Consultor para las grandes marcas y distribuidores en España. 

– ILOTIS 

• Contrato (en cierre) del proyecto Ilotis. Presentado en más de 20 comunidades en Francia como PPP (Partenaria Public Privé) para el 
desarrollo de centros acuáticos. 

– EXPANSIÓN  

• Francia (Previsto para final de año – Abrir MediaFlow) 

• EEUU (abertura MediaFlow en proceso) 

• Bolivia (Abrir MediaFlow Agosto 2012) 

• Argentina (diciembre 2012– contrato comercial, distribución) 

• Panamá (Julio 2012 – contrato comercial, distribución) 

• Uruguay (Septiembre – contrato comercial, distribución) 

• Chile (Enero 2012 – contrato comercial, distribución) 

• Situación actual  

– EXTERNA 

• Ejemplo de  crecimiento del sector audiovisual en España:  Crambo: Crecimiento del 25% , 7.000.000 € en VideoWall en 2011. 

– INTERNA 

• BRASIL: 2010-2011 se han vendido 200 licencias, 640 €. Total:    128.000 € 

– Más de 30 Eventos en 2011. Grandes proyectos donde el nombre de MediaFlow se conoce. (ver página web) 

• COLOMBIA:  2010-2011 ingresos por proyectos 20.000 euros 

– Mercado emergente. Emotique tiene empresa (parte comercial y de proyectos en Latino América) 

• República Dominicana:  2011 ingresos por proyectos 15.000 euros 

– Mercado emergente. Emotique tiene empresa (parte comercial y de proyectos en Latino América) 

• España: Ingresos en 6 meses de trabajo: 180 000 €. Todo el esfuerzo del último año se ha focalizado en Brasil. 

 

• Alternativas de ingresos: Servicios  ingeniería y proyecciones gran formato 

• Grandes proyectos de Mapping (Pendiente de cierre del mapping de Navidad Madrid) 

• (Ver historial)  

Plan comercial (Análisis situación actual) 
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Plan comercial (primer año) 

• Plan de acción  
– Software: mas de 50 licencias pendientes  de la salida de la primera versión del software. (estudios de contenidos, alumnos de  nuestros 

cursos en universidad, VJ, etc..) Diseño de un modelo de venta viral. Cada persona que nos consiga una licencia  se llevará una comisión. 
(Modelo google adds)   

 

– Productos: 

• Hay un número de empresas ya pendientes de la salida  del producto eventos e instalaciones: Onprojeçoes en Brasil, Action en  
Europa. Crambo, etc.. 

• Búsqueda de un distribuidor que aumente su margen respecto a la competencia con nuestro producto y sigamos por debajo de la 
competencia. 

• Primeros pasos  en el mundo del Digital signage:  

AÑO 1

Gastos

Gastos fijos estructurales meses promedio/mes Total anual

Alquiler local 12 850 € 10.200 €

suministros 12 525 € 6.300 €

Gastos varios (mat.oficina etc) 12 100 € 1.200 €

Personal

Administrador y desarrollador 12 1.750 € 21.000 €

Desarrollador senior 12 3.125 € 37.500 €

Administración (1/2 jornada) 12 994 € 11.928 €

Servicios profesionales exteriores 12 562 € 6.744 €

Gastos variables 0 €

Personal (desarrollador) 12 1.875 € 22.500 €

Técnico montaje 12 938 € 11.250 €

Hardware 20.000 €

Gastos Comerciales 12 750 € 9.000 €

Gastos expansión 12 300 € 3.600 €

Total gastos 132 11.769 € 161.222 €

Ingresos unidades precio/unid benef/unid total venta total beneficio

Venta software 250 399 € 299 € 99.750 € 74.750 €

Máquinas para instalaciones fijas 50 2.380 € 1.000 € 119.000 € 50.000 €

Máquinas 8 salidas para eventos 5 8.160 € 3.900 € 60.300 € 19.500 €

Video Wall 2x2 10 7.000 € 4.000 € 70.000 € 40.000 €

Total ingresos / beneficios 349.050 € 184.250 €

Resultado primer año 23.028 €
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• Gastos: Incremento de gastos de un 100%. Nuestro servicio online y nuestra presencia en la web es fundamental. Vamos a necesitas 
una persona fija que se ocupe del desarrollo de la web, creación de material, etc.. Seguiremos invirtiendo en el desarrollo del Software 
MediaFlow (base  para todos los otros productos) y en un sistema de actualizaciones. 

 

• Plan Comercial:  

– Software: Seguir con el planteamiento anterior. Crear actualizaciones de software a muy bajo precio para renovar la oferta a los 
cliente creados. Ofrecer un muy buen servicio de información y formación en el sector audiovisual: Foros, Videos, protocolos de 
trabajo, ejemplo de montajes, etc… Mantener los clientes existentes y poder ofrecer un buen servicio online. 

 

– Plan comercial para las soluciones (Hard+Soft) Expansión en varios países. Replicar el Modelos español buscando un socio 
distribuidor que obtenga muy buenos márgenes. Siempre nos podremos adaptar a la situación del país y las necesidades de 
venta. El 50% del producto es software con lo que nos permite adaptarnos para ofrecer mejor precio respecto a la competencia. 

Plan comercial (segundo año) 
AÑO 2

GASTOS meses promedio/mes Total 

Gastos fijos estructurales

Alquiler local 12 893 € 10.710 €

suministros 12 630 € 7.560 €

Gastos varios (mat.oficina etc) 12 120 € 1.440 €

Personal

Administrador y desarrollador 12 2.625 € 31.500 €

Desarrollador senior 12 3.750 € 45.000 €

Administración 12 1.988 € 23.856 €

Servicios profesionales exteriores 12 843 € 10.116 €

Gastos variables 

Personal (desarrollador) 12 2.438 € 29.250 €

Desarrollador  12 2.438 € 29.256 €

Técnico montaje 12 2.250 € 27.000 €

Técnico servicios mantenimiento 12 2.250 € 27.000 €

Hardware 12.000 €

Gastos Comerciales 12 950 € 11.400 €

Gastos expansión 12 400 € 4.800 €

Total gastos 270.888 €

Ingresos unidades precio/unid benef/unid total venta total beneficio

Venta software 1.000 399 € 299 € 399.000 € 299.000 €

Máquinas para instalaciones fijas 150 2.380 € 1.000 € 357.000 € 150.000 €

Máquinas 8 salidas para eventos 10 8.160 € 3.900 € 120.600 € 39.000 €

Video Wall 2x2 20 7.000 € 4.000 € 140.000 € 80.000 €

Total ingresos / beneficios 1.016.600 € 568.000 €

Resultado segundo año 297.112 €
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• Gastos: Incremento de gastos del 50% debido a la expansión comercial, y la mejora de producto. 

 

• Ingresos:  

– Software: Se espera el resultado del modelo comercial viral. Más presencia en la WEB y más conocimiento de la 
herramienta por una buena campaña online (foros de la competencia) y una buena campaña al sector Consumo del 
mundo audiovisual en todos los paises donde estemos presentes.(estudiantes, pequeñas empresas, etc..) 

 

– Productos: Expansión Internacional. Una de las grandes ventajas de nuestro producto es que su hardware no es 
específico y se encuentra en cualquier parte del Mundo. Por lo tanto nuestra estructura de expansión es muy simple y 
reducida en gastos. (Compras locales de Maquinas). Como mucho importaremos las cajas.  

Plan comercial (tercer año) 
AÑO 3

GASTOS Total 

Gastos fijos estructurales

Alquiler local 12 935 € 11.220 €

suministros 12 945 € 11.340 €

Gastos varios (mat.oficina etc) 12 160 € 1.920 €

Personal

Administrador y desarrollador 12 3.938 € 47.250 €

Desarrollador senior 12 4.313 € 51.750 €

Administración 12 2.584 € 31.013 €

Auxialiar Administración 12 1.988 € 23.856 €

Servicios profesionales exteriores 12 1.265 € 15.174 €

Gastos variables 

Personal (desarrollador) 12 3.169 € 38.033 €

Personal (desarrollador) 12 3.169 € 38.033 €

Personal (desarrollador) 12 3.169 € 38.033 €

Personal (desarrollador) 12 3.169 € 38.033 €

Técnico montaje 12 2.700 € 32.400 €

Técnico montaje 12 2.700 € 32.400 €

Técnico servicios mantenimiento 12 2.700 € 32.400 €

Hardware 44.500 €

Gastos Comerciales 12 1.140 € 13.680 €

Gastos expansión 12 480 € 5.760 €

Total gastos 506.794 €

Ingresos unidades precio/unid benef/unid total venta total beneficio

Venta software 5.000 299 € 200 € 1.495.000 € 1.000.000 €

Máquinas para instalaciones fijas 250 2.380 € 1.000 € 595.000 € 250.000 €

Máquinas 8 salidas para eventos 20 8.160 € 3.900 € 241.200 € 78.000 €

Video Wall 2x2 (1 PC) 50 7.000 € 4.000 € 350.000 € 200.000 €

Total ingresos / beneficios 2.681.200 € 1.528.000 €

Resultado tercer año 1.021.206 €
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• Gastos:  incremento del 50% para el cuarto  año y 50% para el quinto 

• Ingresos:  

– Software: Consolidación e implementación de ventas en el mercado. Se consolidad la venta en el sector consumo.  

 

– Productos: Crecimiento en las ventas  de forma progresiva. Nuevas investigaciones y desarrollo de nuevos productos 

 

Plan comercial (cuarto y quinto año) 
AÑO 4

GASTOS Base incremento Total 

506.794 € 50% 760.191 €

Total gastos 760.191 €

Ingresos unidades precio/unid benef/unid total venta total beneficio

Venta software 7.500 299 € 200 € 2.242.500 € 1.500.000 €

Máquinas para instalaciones fijas 350 2.380 € 1.000 € 833.000 € 350.000 €

Máquinas 8 salidas para eventos 40 8.160 € 3.900 € 482.400 € 156.000 €

Video Wall 2x2 100 7.000 € 4.000 € 700.000 € 400.000 €

Total ingresos / beneficios 4.257.900 € 2.406.000 €

Resultado cuarto año 1.645.809 €

AÑO 5

GASTOS Base incremento Total 

760.191 € 50% 1.140.287 €

Total gastos 1.140.287 €

Ingresos unidades precio/unid benef/unid total venta total beneficio

Venta software 15.000 299 € 200 € 4.485.000 € 3.000.000 €

Máquinas para instalaciones fijas 450 2.380 € 1.000 € 1.071.000 € 450.000 €

Máquinas 8 salidas para eventos 70 8.160 € 3.900 € 844.200 € 273.000 €

Video Wall 2x2 200 7.000 € 4.000 € 1.400.000 € 800.000 €

Total ingresos / beneficios 7.800.200 € 4.523.000 €

Resultado quinto año 3.382.714 €
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• Apuesta por:  
 

– aumentar el valor de la empresa  
– captar nuevos mercados 
– Crear nuevas soluciones o mejorar el producto 
 

• 3 sectores estratégicos 
 
– Digital Signage: Añadir al software una capa de gestión de contenidos Online: Permite crear nuevos conceptos para este 

mercado. Salir de las pantallas para crear espacios enteros publicitarios (Fachadas, tiendas, etc..). Nuevas soluciones para las 
instalaciones fijas, con control para el comprador sobre el contenido y su actualización.  

 
–  Productos o distribuidor del sector audiovisual: Ampliar el sector comercial y dar un valor añadidos ciertos productos 

audiovisuales. Por ejemplo es más fácil vender 10 proyectores si con ellos puedes crear una sola imagen gigante.  
 

– Rental:  Muchos de los grande proyectos audiovisuales son de Alquiler (expos, Eventos, Inauguraciones …). Nos interesa estar en 
este sector para mostrar el potencial de nuestras soluciones y dar visibilidad (Marketing). 

 

• Ofrecemos  paquetes de 5% de la acciones por 50 000 € 

Plan de inversión estratégico 

• El modelo de devolución crecerá en función de las ventas conseguidas. Siguiendo el plan comercial (básico sin tener en 
cuenta la aportación estratégica del nuevo socio), en 3 años se recupera en dividendos 50% de la inversión. En 5 años un 
600%. 

Modelo Accionista Resultado Acciones(%) Reparto de beneficio Teorico

Primer Año 23.028 € 5% 1.151 €

Segundo Año 297.112 € 5% 14.856 €

Tercer Año 1.021.206 € 5% 51.060 €

Cuarto Año 1.645.809 € 5% 82.290 €

Quinto Año 3.382.714 € 5% 169.136 €

TOTAL BENEFICIOS 5 AÑOS 318.493 €
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• Que buscamos 
– Socios estratégicos. (Nuevos productos y mercados) 

– Financiación 

 

• Para que se necesita la financiación 
– Finalizar y poner en el mercado  la primera versión de software 

– Finalizar y poner en el mercado 3 productos estratégicos 

 

• Retorno de la inversión  
– 5% de la empresa 

– Reparto de beneficio 

– Colaboración Estratégica en diferentes sectores del mundo Audiovisual (Retroalimentación de 
conocimientos, mercados, nacionales e internacionales)  

 

 

Resumen 
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MediaFlow 

ANEXO 1: Algunos trabajos  
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Anexo 1 
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• ANEXO 1 ANEXO 2: Productos 
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• Lista de productos desarrollados anteriormente 

Anexo 2 

Sistema de control de luces, 
audio y video mediante 
PDA’s 

Siluetas virtuales, 
interactivas 

Expositor, táctil con sistema RFI 
de reconocimiento 
personalizado 

Mini expositor de 
producto holográfico 

Estantería interactiva 
(reacciona al coger el 
producto) 

Mesas Multitouch 

Holocube: Sistema holográfico 
para presentación de 
productos 
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• ANEXO 1 ANEXO 3: CV 
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CV 2012-2011 
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CV 2010-2009 



 
 
 
 

www.mediaflowsoftware.com 
Tel: 934 950 408 

 
MEDIA FLOW S.L. -  B65608606 - C/ Tapioles, 54 Barcelona 08004 (Spain) 

CV 2009-2008 
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CV 2008-2007 
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CV 2007-2004 
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• ANEXO 1 ANEXO 4: Fichas de MediaFlow 
(versiones anteriores) 
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MediaFlow Software (Fichas técnicas) 
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MediaFlow Software (Fichas técnicas) 
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MediaFlow Software (Fichas técnicas) 
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MediaFlow Software (Fichas técnicas) 
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MediaFlow Software (Fichas técnicas) 


